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Machen Sie lhren Vertrieb fit fir die digitale Welt



Die Digitalisierung verandert den Vertrieb

12 Punkte, die Sie bei der Entwicklung Ihrer individuellen

Social Selling - Strategie beachten missen

[01] Zielgruppenanalyse:

Verstehen Sie lhre Zielgruppe wund ihre
Bedirfnisse, um die richtigen Kandle und Inhalte
auszuwadhlen.

[02] Markenpositionierung:

Stellen Sie sicher, dass lhre Markenidentitat
konsistent ist und lhre Zielgruppe anspricht und
dass lhre Online-Prasenz |hre Markenbotschaft
unterstitzt.

[03] Digitale Kandle:

Identifizieren Sie die wichtigsten digitalen Kanale
fur Ihre Zielgruppe und nutzen Sie sie
entsprechend.

[04] Inhalte:

Erstellen Sie relevante und ansprechende Inhalte,
die lhre Zielgruppe ansprechen.

[05] Datenanalyse:

Uberwachen und analysieren Sie die Leistung
Ihrer digitalen Aktivitaten.

[06] Kundenbindung:

Fordern Sie die Kundenbindung, indem Sie
regelmalig mit lhrer Zielgruppe interagieren und
Feedback sammeln.

[07] Mobile Optimierung:

Stellen Sie sicher, dass lhre digitale Prasenz fir
mobile Gerdte optimiert ist, da viele B2B Kaufer
mobil arbeiten.

[08] Suchmaschinenoptimierung:

Optimieren Sie |hre Website fir Suchmaschinen,
um lhre Sichtbarkeit fir Ihre Zielgruppe zu
erhéhen.

[09] Social Media:

Nutzen Sie soziale Medien, um lhre
Markenbekanntheit zu erhéhen und eine direkte
Verbindung zu lhrer Zielgruppe herzustellen.

[10] Personalisierte Ansprache:

Personalisieren Sie lhre Ansprache, indem Sie die
Daten und Informationen nutzen, die Sie Gber Ihre
Zielgruppe haben.

[11] Messbarkeit und Optimierung:

Uberwachen und analysieren Sie die Leistung
lhrer digitalen Aktivitditen mithilfe von
Datenanalyse-Tools, um Trends und
Méglichkeiten zur Verbesserung zu identifizieren.

[12] Zusammenarbeit mit anderen Abteilungen:

Arbeiten Sie eng mit anderen Abteilungen wie
Marketing, Kundenservice und
Produktentwicklung  zusammen, um eine

umfassende und konsistente Kundenerfahrung zu
bieten.
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